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* Suitag A.S. Turkiye’ de sirasi ile:
1-Distribator Satis Yoneticisi gorevini yurattim.
Distriblitor bordrolu satis ekibinin;
-ise alim, oryantasyon egitimi, rut diizeninin olusturulmasi ve rut
dahilinde bakkal & market noktalarina etkin sekilde, Stitas
Urlnlerinin satis hedefleri dogrultusunda Yerinde Satis teknigi ile
satisinin gergeklestirilmesi,
-Distributorun daha karli is yapis bigcimi kazanmasi igin saha gézlemi
ve etkin saha yonetimi,
-Distributor ve elemanlarinin sirket imajini kuvvetlendirecek
faaliyet gostermesini saglamak,
-Rekabeti yakindan takip edip, birinci & ikinci yoneticime ve ticari
pazarlama kanallarina raporlamak,
-Sutas A.S. musterilerinin (ISS, Sodexo, Sofra Group, Vestel, Petkim,
Tipras, Adalet Bakanhgl, inci Akii, Manisa Organize Sanayi,
Ulusal/Uluslararasi Oteller...) Grin ihtiyaglarini bayi teminati
icerisinde;
*Stoga alinmasini saglamak,
*Siparislerin muisterilerden toplatilmasini ve rut gliniinde
sevk edilmesini saglamak,
-Potansiyel noktalarin tespitinin yapilarak, 6nce distribtor
miusterisi olmasini saglamak; distribitor calisma kosullari uygun
degil ise Sttas A.S. kosullari Gzerinden portfoylimiuze dahil etmek,
-Slitas A.S. musterilerinin bakiyelerinin vade icerisinde tahsil
edilmesini saglamak ve slirecini yonetmek gorevlerini ylrittim.

Son yedi yilda ise;
Manisa iline Turkiye’nin en buylk ikinci distribltorind kurdum ve
misyonumu basariyla tamamladim. Bu distribitoriin ozellikleri;



*21.000.000 TL/Ay cirosunu yonettim,

*14 arachk satis ve operasyon araclarinin Yerinde Satis ve
Soguk Satis slireclerini yonettim.

*22 personelin, is stiregleri hakimiyetine ve verimliligine
Pozitiflik ve kar etkisi sagladim.

*Cirosunun ve misteri sayisinin %50’ sini kendi emeklerimle ve
saha ziyaretlerimle olusturdum.

*Hem Siitas’in hem de distrib{itériin; izmir’ in kuzeyinde ve
Manisa’ nin batisinda saha vizyonunu ve bilinirligini kisisel

emeklerimle sagladim.
(11.2016 — 12.2023)

2-Ticari Pazarlama departmanina baglh olarak;

Saha is Gelistirme ve Planlama gérevini yiiriittim.

-Satis destek elemanlarinin (SDE) ve satis temsilcisi elemanlarinin;
ise alimi (sde), uyum egitimi (sde), tanzim/teshir uygulama, musteri
yonetimi, p.o.p. kullanimi, is yapis bicimlerinin yonetilmesine destek
oldum.

-Antalya bolge ve bolgeye baglh bolge yoneticiligi ve distribltor
sahasindaki reklam ¢alismalarinin; anlasmali tedarikgimiz Gizerinden
uygulatiimasi,

-Sde’ nin saha faaliyetlerini (6n yuz, fiyat, ek teshir, rakip yeni Grilin
girisi) PANORAMA programi lzerinden takip ederek, girilen bilgileri
analiz ettikten sonra ilgili bolim ve birimlere yayinlanmasi

Yonettigim & ) R
gorevlerini yurattim. (02.12.2013 -31.10.2016)

Gorev Aldigim

Suregler * Vodafone Tiirkiye bilinyesinde, Antalya bolge kurumsal satis kanali
bayisine bagli olarak, sahada; kurumsal misterilerin ihtiyaclari
dogrultusunda ya da ihtiyaclarini belirleyerek;

-Yeni musterileri portféylime dahil ettim.

-Mevcut ve yeni misterilerimin bitgelerini yoneterek, sirket karlilg
sagladim ve misteri baghhgini arttirma gorevini tstlendim.

-Rakip aktivitelerini ve blitcelerini yakindan takip edip aksiyon
alarak; pazar payi artisina katki saglamayi hedef edinerek,

Kurumsal Musteri Temsilcisi pozisyonunda calistim.
(13.03.2013-15.10.2013)

* Procter & Gamble blnyesinde, Braun firmasinda, ajans bordrolu
olarak; Antalya bolgesi, saha satis danismanlarinin; ise alim karari,
Urlin ve oryantasyon egitimlerinin verilmesi gorevlerini ylriterek,
saha sorumlusu (Stpervizor) olarak gorev yaptim.

Ayrica; Ulusal ve Elektro magazalardan; siparis alma, stok yonetimi,
sergileme anlasmalari, satis adetlerinin takip edilmesi ve
raporlanmasi ile satis rakamlarinin ylzdesel artislarini takip ederek
satis hedefleri dogrultusunda, sahada gorev aldim. (01.2010-11. 2011)

Ulusal Kanal : Ykm, Boyner, Evkur, Teknosa, vs.
Elektro Magazalar: Ozdilek, Bimeks, Bosch, vs.
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* Coca Cola igecek biinyesinde - Satis bélimiinde (stajyer); P.o.p.
talep stireglerinin takip edilmesi, sevkiyat faturalarinin
hazirlanmasi ve satis temsilcileri ile birlikte sahada siparis alip,
sisteme aktarilmasi ve faturalanmasini sagladim. (06.2009 - 10.2009)

e MS Office Programlari

e Outlook - Lotus Notes

e SAP Logon (Baslangig)

e AS 400 (Baslangig)

e Bilgisayar ve ek ofis cihazlarinin aktif kullanimi.

e Profesyonel Erickson Kogluk Egitimi (130 saat)

e Yiksek Performansli Takim Koglugu Egitimi (32 saat)

e Etkili Zaman Yonetimi - P&G

e Egitimcinin Egitimi - P&G

e Satisin Yeni Psikolojisi - Siileyman Demirel Universitesi (sertifika)
e Etkili iletisim ve Satis Teknikleri - Avrasya Egitim & Danismanlik

e Empati —Beden Dili (e-egitim)
e 1SO 9001:2008 Kalite Yonetim Sistemi ve i¢ Denetci Temel
Egitimi (Sertifika)

Sureg icerisinde detayli bir sekilde paylasilacaktir.

Lisans mezunu (isletme 2011)
ingilizce (Wall Street English_izmir)

e Durustlik!
e Basari ayrintilarda gizlidir.

05.10.1988

Dilek’ in esi, EylUl’ Gin babasi...

Yapildi / iliskim yoktur.

B/A2 Sinifi — 2007

Kitap Okumak (is tecriibeleri, Kisisel Gelisim) — Her Hava Kosulunda
Yiizmek — Gitar Calmak - Alacatl’ da Riizgar Sorfii Yapmak —

Ata Binmek — Ahsap Yakma Sanati — Haftalik Gazete Olan;
Oksijen Gazetesi ve Herkes Bilim ve Teknoloji Gazetesi Okumak —
Kogluk Meslegimi Gelistiren Egitimler AlImak —

JCI_izmir Uyesi ve 2024 Yili Yénetim Kurulu Uyesi —
Peryén_Ege Uyesi
LinkedIn

: alitasar Instagram: alitasar.07 3


https://www.linkedin.com/in/ali-taşar-02135154




